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PREGUNTA

¢ Que es lo que consideras que tiene
mas valor del proyecto?

Dindmica de 5 min. Individual. Respuesta rdpida y libre. Se pueden rellenar tantos items como se




,. SandBox Librerias

A partir de un ejercicio previo, completar items desarrollados en grupos de 3-5 personas

. Explicacion breve de la estructura del modelo canvas
2. Indicar relevancia o pertinencia de las ideas que ya
estdn propuestas en los cuadros.

Relevante con subrayado

Muy relevante circulo

3. Completar con nuevos femas o ejemplos

4. Priorizar y explicar por que



MODELO CANVAS

0CIOS CLAVE

8

cQuienes son nuestros
socios clave?

cQuienes son nuestro
proovedores clave?

)

ACTIVIDADES CLAVE

7

<Qué actividades clave
requiere mi propuesta de

valor?

RECURSOS CLAVE

6

&Queé recursos clave requiere
nuestra propuesta de valor?
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PROPUESTA DE VALOR

2

- équé valor estamos
entregando a nuestros
clientes?

- éQué problema estamos
ayudando a resolver?

- ¢Qué necesidad estamos
satisfaciendo?

- éQué tipo de productos
ofrecemos a cada uno de
nuestros clientes?

RELACION CON LOS

CLIENTES :

- ¢Qué tipo de relacion
tenemos con nuestros
clientes?

4

CANALES 3

¢ Con que canales de
comunicacion estoy
llegando a mis clientes?

S

SEGMENTO DE

i

- ¢Para quién estamos
creando valor?

- ¢Quienes son
nuestros
clientes mas importantes?

q

ESTRUCTURA DE COSTES

¢Qué costes tengo? fijos y variables!

S
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FLUJO DE INGRESOS

éDe donde me entra el dinero?




GRUPOS CANVAS

TODOS LOS GRUPOS
. PROPUESTAS:DE, VALOR
8. ESTRUCTRA / REDUCCION'DE COSTES
9. FLWJO / AUMENTO DE INGRESOS

GRUPOS 1 GRUPO 2
3. SEGMENTODE CLIENTES 5. CANALES
4. RELACION CON LOS CLIENTES 6. SOCIOS CLAVE
GRUPO 3

2. ACLIVIDADES.CLAVE
/. RECURSOS CLAVE



CIERRE

Ideas para trasladar esas propuestas
valor a la libreria y/o web

Tiempo libre. Recoger propuestas n post-it con ideas sueltas para preparar la préxima sesion







